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Bisnis, JAKARTA - Asuransi
Jiwasraya berada dalam pusaran
reformasi BUMN jasa keuangan
nonbank yang tengah digulirkan
pelat merah itu menjadi salah satu
titik pijak arah reformasi BUMN
jasa keuangan nonbank.

Wakil Menteri BUMN Kartika

transfer, dan bail in telah dexhh
untuk menyelamatkan polis PT
Asuransi Jiwasraya (Persero). Opsi
itu menjadi yang paling baik
dibandingkan dengan opsi lainnya.
Pemerintah melalui holding
asuransi telah membentuk
PT Asuransi Jiwa IFG atau
IFG Life yang fokus pada
asuransi jiwa dan kesehatan
sekaligus menerima migrasi
polis Jiwasraya. “IFG Life akan
mengandalkan tiga pilar utama
dan didukung oleh ekosistem
asuransi yang komprehensif,”

pilar bisnis itu ialah migrasi polis
Jiwasraya, bisnis baru IFG Life yang
menawarkan produk asuransi jiwa
kepada BUMN maupun swasta, dan
dana pensiun lembaga keuangan
termasuk DPLK Jiwasraya.

Dia menyebutkan, sebagian
besar pemegang polis Jiwasraya
telah menyetujui program
restrukturisasi. Untuk pemegang
polis korporasi yang telah setuju
restrukturisasi sebanyak 82,8%,
polis ritel 75,3%, dan polis

92,9%.

Pakar Asuransi Korelius

Jiwasraya telah sesuai dengan
aturan yang berlaku.
“Restrukturisasi Jiwasraya telah
sesuai dengan POJK [Peraturan
Otoritas Jasa Keuangan] Nomor
71/2016 tentang Kesehatan

sekitar Rp15,7 triliun, sementara
liabilitas mencapai Rp54 triliun.

Dengan kondisi itu, opsi likuidasi
kepada Jiwasraya akan membuat
pengembalian dana nasabah
hanya sekitar 20% dari nilai polis.
Nasabah juga harus menunggu
aset Jiwasraya terjual, sehingga
penyelesaianya menjadi tidak jelas
(hnndakpasu

dﬂalmkanolehl(oreaSelatanpada
salah satu perusahaan asuransinya.
Dalam opsi ini, restrukturisasi
bukan sebuah langkah paksaan,
tetapi ada proses negosiasi antara
pihak Jiwasraya dan nasabah. ;
“Hukum memberikan dasar yang
kuat pada program restrukturisasi,
karena tidak ada paksaan dan
penekanan. Restrukturisasi
Jiwasraya sudah semakin maju,

karena prosesnya dx)alankan sesuai
dengan hukum dan perjanjian

pengalihan risiko,” ucapnya.
Sementara itu, Direktur Utama

* kokoh, memberikan perlindungan

bagi nasabah dengan tata kelolah
yang baik dan prudent.

Dia menuturkan, bisnis IFG Life
akan ditopang oleh tiga pilar, yakni
polis sehat hasil restrukturisasi
Jiwasraya, model bisnis yang baru

memanfaatlanekosustun

di luar BUMN,” katanya.

Selain potensi pasar, Pantro
menuturkan, IFG Life juga memiliki
permodalan yang kuat berkat
injeksi modal senilai Rp26,7 triliun.
Dukungan modal itu diperkuat
dengan SDM yang mumpuni dan
komitmen tata kelola perusahaan
yang baik.
kuat, tata kelola yang baik, produk
yang sehat, IFG Life siap menjadi
besar,” jelasnya. @
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Resmi! IFG Life Gabung menjadi Anggota AAJI

Masuknya IFG Life sebagai anggota AAJI merupakan momentum penting untuk memperoleh aspirasi untuk
meningkatkan profesionalisme di industri asuransi jiwa.

- Bisnis.com

Indonesia Financial Group

Logo Indonesia Financial Group (IFG)

Bisnis.com, JAKARTA — PT Asuransi Jiwa IFG (IFG Life) telah bergabung menjadi anggota
Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia atau AAJI secara resmi.

Direktur Utama IFG Life Andy Samuel menjelaskan bahwa masuknya IFG Life sebagai
anggota AAJI merupakan momentum penting bagi anak usaha Indonesia Financial Group
(IFG) itu untuk memperoleh aspirasi untuk meningkatkan profesionalisme di industri asuransi

jiwa.

“Dengan masuknya IFG Life menjadi anggota AAJI, diharapkan bisa ikut memelihara dan
memupuk kerja sama yang saling memberikan manfaat dalam pengembangan usaha asuransi
jiwa di Indonesia,” ujar Andy pada Selasa (4/5/2021)

Dia menjabarkan bahwa AAJI merupakan organisasi yang memiliki sarana untuk
berkomunikasi para pelaku asuransi jiwa dan reasuransi. AAJI pun menjadi mitra pemerintah
dalam hal pembinaan dan pengawasan kegiatan usaha asuransi jiwa dan reasuransi.

Sekretaris Perusahaan IFG Oktarina D. Sistha menyampaikan bahwa resminya IFG Life
menjadi anggota AAJI juga menjadi momentum untuk memperoleh pengetahuan dalam
pengembangan bisnis model perusahaan. Saat ini, perseroan telah menyiapkan model bisnis
yang berorientasi kepada proteksi.

“Sebagai anggota AAJI tentunya kami akan mendapatkan masukan atas model bisnis
perusahaan. Di mana, IFG Life akan kembali kepada marwah asuransi, yang memberikan
perlindungan kepada pemegang polis baik asuransi jiwa maupun kesehatan,” ujar Sistha

Saat ini, IFG Life sudah mengantongi izin operasional perusahaan melalui Surat Keputusan
Dewan Komisioner OJK No KEP-19/D.05/2021. Dengan izin itu, IFG Life siap beroperasi
dengan tiga pilar bisnis.

Pertama, mengelola portofolio Jiwasraya hasil dari program restrukturisasi polis. Kedua,
melaksanakan bisnis baru yang berbasis jiwa dan kesehatan yang berorientasi pada proteksi,
serta ketiga, mengelola dana pensiun melalui Dana Pensiun Lembaga Keuangan (DPLK)

IFG Life pun disebut memiliki model bisnis yang berbeda dengan Jiwasraya. Adapun, pasar
utama yang akan digarap oleh IFG Life adalah ekosistem BUMN, mulai dari korporasi,
pegawai, nasabah serta pelanggan BUMN.

“Dengan begitu kami yakin bahwa IFG Life mempunyai bisnis model yang cukup kuat dengan
captive market di BUMN yang besar. Bahkan, dengan tata kelola dan risk management yang
kuat, akan membantu memastikan bahwa perusahaan dikelola dengan baik, dan nantinya
akan memberikan perlindungan kepada pemegang polis,” ujar Sistha.

Ketua Dewan Pengurus AAJI Budi Tampubolon menyambut baik terdaftarnya IFG Life sebagai
anggota baru di AAJI. Budi berharap keberadaan IFG Life dapat memberi warna baru di dalam
industri asuransi jiwa.

"Kami juga berharap kehadiran IFG Life juga dapat memberi kontribusi terhadap peningkatan
literasi keuangan, khususnya mengenai jiwa, kesehatan, dan pengelolaan dana pensiun," ujar
Budi.


http://www.bisnis.com/
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PROFIL IFG LIFE
SANGJURU SELAMAT
JIWASRAYA

Sma S0 LM Seuzen Kaminfzgets setksam

Jakarta - PT Asuransl Jwa IFG (IFG Life) resmi menjad] anggots
Asuransl Asuransl Jiwa indonesia (AAJR). Cirektur Utama IFG Uts Andy
Samusl mengatakan |Ika Derpabungnya IFG Lif 2203031 3ngoats AAJI
dinarapkan t2rus meningkatkan prafesionaieme di Industt 3surans! wa.

Andy m2ngatakan selain itu giharapkan bies memupuk kerfa sama dan
membsarican mantast dalam pangambangan usaha asuransl jiwa di
indoneela. ‘:ergar masuknya IFG Lif2 menjadl anggola AAJI
dinarapkan bisa memeiinara dan memupuk kerjs sama yang saling
membsarikan manfaat,” k313 dia dalam keterangan reemi, Sai3z3
(¥si2021).

AAJI merupakan organieasl yang mamilki £arana untuk berkomunikas
dalam menyampalkan 3spiras! dan peningkatsn profesionalisme pars
peiaky 3suranzl pws 0an ressuranel d Indonesia. AAJI juga menjadl
mitra pemerintah Rapubiik Indonesla dalam hal pamdinaan dan
pENQ3W3E3N kegI3tan Usana 3suranel w3 dan reasuransl yang
perkontribus! pads parskaenomian nasional

Sexretaris Perusanaan IFG, Oktanna O. Sistha menyampakan, dengan
3rQgots AAJI |Lg3 manjadl momantum Lntuk mempenoizh pengstanLan
d3i3m pengemoangan bisnle modsl parusanaan. Yang mana, Skiha
bliang £33t inl perusanaan teiah menylspkan modzl bisnis yang
Derorientzsl k2pada protekel

"S20303 3070013 AAJL 12NtLNY3 K3m) 3K3n MENCapatkEn M3sUKEn 338
olznis modsl perusanaan. DI mana, G Life 3kan kemdall k20343
M3nwan 3suranzl, yang membarkan perindungan k203d3 pemegang
polls D3Ik 33Ur3nsl w3 maupun KSESn31an.” Imouh g3

Saatin IFG LIz gikatanul suosh menganiong| izin operasianal
peruzanaan melalul Swrat Keputusan Dewan Komisknar 0K No KEP-
18/2.05/2027. Dangan Izin b, IFG L= 2l3p beroparasl o2ngan tiga pllar
Diznis.

Szrtama, mengeila portfolo Jwasrays hask darl program rastukiunsas!
polls. X2duz. maiaksanakan bienis Dary yang Darbasks JuE 0an
K2E2natan yang barorienias pada proteksl Ketiga, mengelola dars
penzlun malalul D303 Penslun Lambags K2uangan (DALK). Adapun
P323r Utama yang 3kan digarap okeh IFG Lif2 3033h skoslstem BUMN,
M3l 03n Korpor3sl, pegawal, n3sabah serta palanggan SUMN.

Sahkan saat ink, IFG Lif2 Juga sudah menylapkan model bisnis yang
perbaaa darl mooel bisnie 3suransl Jwasrays. Misainys untuk
mendorong paianggan, IFG Life 3kan masuk d2ngan core proposition
yang ralevan s2eu3l g2ngan kebutuhan, D3l it 3suransl Jws maupun
K2genatan.

“zmudlan, IFG Lifs memiin urtuk menylspkan penasinat k2uangan
y3ng MEncoba MEngert kebutunan palanggan, yang Derorientas ukan
Nany3 Untuk kebutunan penjualan jangks pendek. S2iEn fu. IFG Lt
|u33 manyiapkan, Consanvative and LD-baszd investments: 01 mana,
Invaetasl inl 330 l2bin prudent, 120ih conganvative, 3an di s2sualkan
d2ngan profil I3CAIES 3taL K2LUlLNEN P2MNILNgaN pemegang polls.

“Dengan begity kami yakin banwa IFG Lift2 mempunyal bisnis model
Yang cukup kU3t 02ngan C3pHive markst o SUMN yang besar Sankan,
dengan tata kefola 0an risk Managament yang kuat, akan membanty
memastikan bahwa perusanaan dkeils dengan palk, d3n nantinya 3kan
membarian parindungan kep3da pamegang palis.” 2las da.

Ketua Dawan Pengurue AAJ, Bud Tampuboicn menyambut balk
t2raaftamya IFG Life sedagsl anggotls baru dl AAJL Suadl berharap
kabaragasn IFG Life d3pat memben wama baru di galam Industri
3suransl Jwa. "Kami Juga bernarap kehadiran IFG Life juga dspat
membzr kontrious! 12rhadsp peningkatan erasl keuangan khusuenya
mengenal Jiws, kes2hatan dan pengelolaan dana pensiun,” jeias dis,


http://www.detik.com/

4. IFG Life resmi menjadi anggota asosiasi asuransi jiwa

Kontan.co.id / 04-05-2021

KEUANGAN /

IFG Life resmi menjadi anggota asosiasi asuransi

jiwa

Selasa, 04 Mei 2021/ 18:3 B

¢ ]w]o]in]~ | 88 noescen |

FG

Indonesia Financial Group

Reporter: Adrianus Octaviano | Editor: Lamgiat Siringoringo

KONTAN.CO.ID - JAKARTA. PT Asuransi Jiwa IFG (IFG Life) resmi
bergabung menjadi anggota Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI).
Bergabungnya anak usaha IFG ini dapat membantu perusahaan untuk
memperoleh aspirasi untuk meningkatkan profesionalisme di industri
asuransi jiwa.

Perlu diketahui, AAJI merupakan organisasi yang memiliki sarana untuk
berkomunikasi dalam menyampaikan aspirasi dan peningkatan
profesionalisme para pelaku asuransi jiwa dan reasuransi di Indonesia.

Tak hanya itu, AAJI juga menjadi mitra pemerintah Republik Indonesia
dalam hal pembinaan dan pengawasan kegiatan usaha asuransi jiwa dan
reasuransi yang berkontribusi pada perekonomian nasional.

“Dengan masuknya IFG Life menjadi anggota AAJI, diharapkan bisa ikut
memelihara dan memupuk kerjasama yang saling memberikan manfaat
dalam pengembangan usaha asuransi jiwa di Indonesia,” ungkap Direktur
Utama IFG Life, Andy Samuel dalam keterangan resmi, Selasa (4/5).

Sekretaris Perusahaan IFG, Oktarina D. Sistha menambahkan bahwa
dengan resminya IFG Life menjadi anggota AAJI menjadi momentum untuk
memperoleh pengetahuan dalam pengembangan bisnis model perusahaan.
Menurutnya, momen ini sangat tepat karena perusahaan telah menyiapkan
model bisnis yang berorientasi kepada proteksi.

Dengan izin operasional perusahaan melalui Surat Keputusan Dewan
Komisioner OJK No KEP-19/D.05/2021, IFG Life siap beroperasi dengan tiga
pilar bisnis, yaitu mengelola portofolio Jiwasraya hasil dari program
restrukturisasi polis, melaksanakan bisnis baru yang berbasis jiwa serta
kesehatan yang berorientasi pada proteksi, dan mengelola dana pensiun
melalui Dana Pensiun Lembaga Keuangan (DPLK).

Pasar utama yang akan digarap oleh IFG Life adalah ekosistem BUMN,
mulai dari korporasi, pegawai, nasabah serta pelanggan BUMN. Bahkan
saat ini, IFG Life juga sudah menyiapkan model bisnis yang berbeda dari
model bisnis asuransi Jiwasraya.

IFG Life akan masuk dengan core proposition yang relevan sesuai dengan
kebutuhan, baik itu asuransi jiwa maupun kesehatan. Kemudian, IFG Life
memilih untuk menyiapkan penasihat keuangan yang mencoba mengerti
kebutuhan pelanggan, yang berorientasi bukan hanya untuk kebutuhan
penjualan jangka pendek.

Selain ity, IFG Life juga menyiapkan Conservative and LDI-based
investments sehingga investasi ini akan lebih prudent, lebih conservative,
dan disesuaikan dengan profil liabilitas atau kebutuhan perlindungan
pemegang polis.

“Kami yakin bahwa IFG Life mempunyai bisnis model yang cukup kuat
dengan captive market di BUMN yang besar. Bahkan, dengan tata kelola
dan risk management yang kuat, akan membantu memastikan bahwa
perusahaan dikelola dengan baik, dan nantinya akan memberikan
perlindungan kepada pemegang polis,” tambah Sistha

Ketua Dewan Pengurus AAJI Budi Tampubolon juga menyambut baik
terdaftarnya IFG Life sebagai anggota baru di AAJI. Budi berharap
keberadaan IFG Life dapat memberi warna baru di dalam industri asuransi
jiwa.

"Kami juga berharap kehadiran IFG Life juga dapat memberi kontribusi
terhadap peningkatan literasi keuangan khususnya mengenai jiwa,
kesehatan dan pengelolaan dana pensiun,’ ungkap Budi.


http://www.kontan.co.id/
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AIA Financial (AIA) catatkan aset tumbuh 6,6%
menjadi Rp 53,3 triliun pada 2020

Selasa, 04 Me

1712

WIB

numm (B8 INDEKS BERITA

REUTERS/Babby Yip

S/Bobby Y

Reporter: Selvi Mayasari | Editor: Herlina Kartika Dewi

KONTAN.CO.ID - JAKARTA. PT AlA Financial (AIA) masih mampu
mencatatkan kinerja positif di tengah pandemi. Lim Chet Ming, Chief
Marketing Officer AIA Indonesia mengatakan, sepanjang 2020 AlA berhasil
mencatatkan aset sebesar Rp 53,3 triliun meningkat 6,6% dari periode yang
sama di tahun lalu yang sebesar Rp 50 triliun.

"AlA menduduki posisi nomor 1 untuk kinerja produk bancassurance dari
segi new business total weighted premium income. AlA juga menempati
posisi teratas dalam jumlah Uang Pertanggungan yang mencapai Rp 686
triliun. Pencapaian positif tersebut melampaui pencapaian di periode
sebelum pandemi yaitu tahun 2019 dan tentunya tidak terlepas dari
kontribusi unit syariah kami," ungkap Lim Chet Ming kepada kontan.co.id,
Selasa (4/5).

1a menjelaskan, AIA TOKUS memberikan proteksi bagi nasabah, membantu
nasabah menghadapi berbagai risiko kehidupan dengan tenang. Produk
asuransi syariah adalah salah satu produk yang diminati masyarakat karena
adanya konsep tolong menolong yang diminati oleh semua kalangan dan
saat ini lini asuransi syariah masih menjadi kontributor penting untuk bisnis
AlA.

"Selama pandemi kami telah meluncurkan berbagai produk dan inisiatif
yang relevan untuk membantu nasabah mendapatkan rasa tenang dalam
menjalani hidup di tengah pandemi. Di samping itu, kami juga percaya
bahwa kini masyarakat semakin menyadari pentingnya peran asuransi dan
perencanaan keuangan sebagai bentuk proteksi diri sendiri dan keluarga di
masa depan,’ kata Lim Chet Ming.

Karena itu, pihaknya tetap optimistis lini produk syariah akan terus
berkembang untuk memberikan proteksi berkelanjutan kepada para
nasabah AlA. Pihaknya juga melihat potensi pasar asuransi syariah masih
sangat besar, di mana saat ini asuransi syariah bukan hanya dimiliki oleh
kalangan muslim namun juga banyak diminati oleh kalangan non-muslim
berkat konsep tolong menolong dan berbagai kelebihan yang dimiliki
seperti adanya Surplus Underwriting.

"Kami melihat bahwa kini masyarakat semakin menyadari pentingnya peran
asuransi dan perencanaan keuangan sebagai bentuk proteksi diri sendiri
dan keluarga di masa depan. Karena itu, kami tetap optimistis lini produk
syariah akan terus berkembang untuk memberikan proteksi berkelanjutan
kepada para nasabah kami,' tambahnya.

Dalam menjaga bisnis asuransi syariah, AlA terus fokus berinovasi dari sisi
produk juga layanan untuk mewujudkan komitmen AlA dalam membantu
jutaan keluarga di Indonesia hidup lebih sehat, lebih lama, lebih baik.

Fokus AIA di lini syariah adalah dengan memperkuat produktivitas di jalur
Distribusi Kemitraan kerjasama dengan mitra bank AlA, yaitu CIMB Niaga
dan Bukopin.

AlA juga melakukan recruitment sebanyak-banyaknya sehingga diharapkan
dapat meningkatkan penjualan produk Syariah melalui kanal keagenan.
Dalam hal perekrutan agen, AIA memiliki program AIA Premiere Academy
untuk mendukung pengembangan dan pertumbuhan tenaga pemasar
professional dan SA Pro yang membuka kesempatan kepada siapa pun
yang ingin mendapatkan penghasilan tambahan sebagai agen asuransi
namun dengan tidak meninggalkan tanggung jawab utamanya.

"Kami juga melakukan ekspansi pasar ke mass market melalui proposition
yang sederhana dan melalui produk syariah. Dari sisi produk, untuk
melengkapi produk asuransi syariah, kami menambahkan fasilitas Wakaf
yang menjadi nilai tambah bagi nasabah kalangan muslim," imbuh Lim Chet
Ming.
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JAKARTA, KOMPAS.com - PT Asuransi Jiwa IFG atau yang dikenal IFG Life
secara resmi bergabung menjadi anggota Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia
(AAJY).

Masuknya IFG Life sebagai anggota AAJI diharapkan dapat meningkatkan
profesionalisme perusahaan yang bergerak di industri asuransi jiwa.

“Dengan masuknya IFG Life menjadi anggota AAJI, diharapkan bisa ikut
memelihara dan memupuk kerja sama yang saling memberikan manfaat
dalam pengembangan usaha asuransi jiwa di Indonesia,” kata Direktur Utama
IFG Life Andy Samuel di Jakarta, Selasa (4/5/2021).

Saat ini, IFG Life diketahui sudah mengantongi izin operasional perusahaan
melalui Surat Keputusan Dewan Komisioner OJK No KEP-19/D.05/2021.
Dengan izin ity, IFG Life siap beroperasi dengan tiga pilar bisnis.

Pertama, mengelola portofolio Jiwasraya hasil dari program restrukturisasi
polis. Kedua, melaksanakan bisnis baru yang berbasis jiwa dan kesehatan yang
berorientasi pada proteksi. Ketiga, mengelola dana pensiun melalui Dana
Pensiun Lembaga Keuangan (DPLK).

Adapun pasar utama yang akan digarap oleh IFG Life adalah ekosistem BUMN,
mulai dari korporasi, pegawai, nasabah serta pelanggan BUMN. Saat ini, IFG
Life juga sudah menyiapkan model bisnis dengan skema core proposition.

Nantinya, pihak IFG Life akan menyiapkan penasihat keuangan yang mencoba
mengerti kebutuhan nasabah, bukan hanya untuk kebutuhan penjualan jangka
pendek.

Selain itu, IFG Life juga menyiapkan, Conservative and LDI-based investments.
Di mana investasi ini akan lebih prudent, konservatif dan disesuaikan dengan
profil liabilitas atau kebutuhan perlindungan pemegang polis.

Pada kesempatan yang sama, Ketua Dewan Pengurus AAJI Budi Tampubolon
menyambut baik terdaftarnya IFG Life sebagai anggota baru di AAJL. la
berharap, keberadaan IFG Life dapat memberi warna baru di dalam industri
asuransi jiwa.

"Kami juga berharap kehadiran IFG Life juga dapat memberi kontribusi
terhadap peningkatan literasi keuangan khususnya mengenai jiwa, kesehatan
dan pengelolaan dana pensiun,’ katanya.
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IFG Life Gabung ke AAJI

JAKARTA. PT Asuransi Jiwa IFG (IFG Life) resmi berga-
bung menjadi anggota Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia
(AAJD). Bergabungnya anak usaha IFG ini dapat membantu
perusahaan untuk memperoleh aspirasi untuk meningkat-
kan profesionalisme di industri asuransi jiwa.

"Masuknya IFG Life menjadi anggota AAJI, diharapkan
bisa ikut memelihara dan memupuk kerjasama yang saling
memberikan manfaat dalam pengembangan usaha asuran-
si jiwa di Indonesia," ungkap Direktur Utama IFG Life,
Andy Samuel dalam keterangan resmi, Selasa (4/5).

Pasar utama IFG Life adalah ekosistem BUMN. Mulai
korporasi, pegawai, nasabah serta pelanggan BUMN, IFG
Lifé juga sudah menyiapkan model bisnis yang berbeda
dari model bisnis asuransi Jiwasraya. IFG Life akan masuk
sesuai kebutuhan asuransi jiwa maupun kesehatan.

IFG Life menyiapkan penasihat keuangan yang mencoba
mengerti kebutuhan pelanggan. Bukan hanya untuk kebu-
tuhan penjualan jangka pendek.

Adrianus Octaviano
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Premi Asuransi

1wa Mulai

Terangkat

Premi asuransi jiwa kuartal 1-2021 sentuh Rp 50,86 triliun

Ferrika Sari

JAKARTA. Setelah tertekan
pandemi Covid-19, bisnis asu-
ransi jiwa mulai membaik.
- Pada tiga bulan pertama 2021,
industri asuransi jiwa berhasil
mencatatkan pertumbuhan
signifikan dari bulan-bulan
sebelumnya.

Otoritas Jasa Keuangan
(OJK), mencatat premi indus-
tri asuransi jiwa naik hingga
24,77% yoy menjadi Rp 50,86
triliun per Maret 2021. Se-
dangkan premi tahun sebe-
lumnya lebih rendah yaitu se-
nilai Rp 40,76 triliun.

Asosiasi Asuransi Jiwa In-
donesia (AAJI) memperkira-
kan, ada beberapa faktor yang
turut mendorong pertumbuh-
an industri. Pertama, pembe-
lian asuransi mulai bergairah
pada awal tahun sejak dipa-
sarkan tahun lalu.

"Penjualan asuransi butuh
waktu. Ketika agen menawar-
kan asuransi tahun lalu belum
tentu langsung mau. Jadi pen-
dekatan tahun lalu baru terea-
lisasi di awal tahun 2021," kata.
Togar Pasaribu, Direktur Ek-
sekutif Asosiasi Asuransi Jiwa
Indonesia (AAJI), Selasa
(4/5).

Kedua, kemungkinan daya

beli masyarakat membaik.-

Sehingga penjualan asuransi
ikut terangkat. Alhasil, indus-
tri asuransi jiwa mengantongi

premi lebih besar seiring pe-
ningkatan bisnis proteksi.

Dampak vaksin

Dengan kenaikan itu, AAJI
memperkirakan premi asu-
ransi bisa tumbuh dobel digit
hingga akhir tahun 2021. Prog-
ram Pemulihan Ekonomi Na-
sional (PEN), vaksinasi Covid-

Daya beli
masyarakat
mulai terangkat
untuk membeli
asuransi.

19, pemanfaatan teknologi
pada proses bisnis maupun
pemasaran asuransi menjadi
basis proyeksi tersebut.
Selain itu, kesadaran ma-
syarakat akan perlindungan
diri juga kian meningkat sela-
ma pandemi. Ditambah lagi,
asosiasi gencar melakukan

Kinerja Multifinance
ret 2021*

Premi. 50,86 40,76

Hasil investasi 274 -43,64

Klaim 16 17,16

*Rp triliun Sumber OJK

edukasi untuk meningkatkan
inklusi keuangan di masyara-
kat. "Namun itu semua dengan
catatan jika situasi di Indone-
sia aman dan Covid terkenda-
li. Kami berkeyakinan bisnis
asuransi bisa makin lebih ba-
gus daripada tahun 2020,"

- tandas Togar.

BRI Life juga mencatatkan
pertumbuhan premi 13,88%
yoy menjadi Rp 1,64 triliun
pada triwulan 1-2021. Perusa-
haan asuransi jiwa yang me-
rupakan anak usaha Bank
Rakyat Indonesia (BRI) ini
menargetkan premi Rp 5,57
triliun tahun ini. P

"Kami yakini target penjual-
an 2021 tercapai melalui kerja
keras semua bagian dan du-
kungan dari semua pihak.
Sehingga target tersebut da-
pat dicapai pada September
2021 mendatang dan akan
melampauinya hingga akhir
tahun 2021," kata Direktur
Pemasaran dan Bisnis Syariah
BRI Life, Anik Hidayati.

Tahun lalu, perusahaan be-
lum mencapai target secara
keseluruhan karena ada kanal
bisnis AJK (Asuransi Jiwa
Kredit) terkena dampak pan-
demi. Namun berkat kerja
bersama, pencapaian tersebut
bisa ditutup melalui pening-
katan bisnis bancassurance.
BRI Life juga berambisi men-
jadi lima besar perusahaan
asuransi dari sisi market sha-
re. H
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Bisnis Asuransi Digital

Astra Life Tumbuh 500%

JAKARTA - Pandemi
Covid-19 menjadi katalis bagi
masyarakat untuk beralih ke
layanan digital. Hal tersebut
membawa berkah bagi bisnis
asuransi digital Astra Life yang
mencatatkan pertumbuhan
per Februari 2021 mencapai
500% secara tahunan (year on
year/yoy).

Menurut hasil lembaga ri-
set inventure.id Insurance-In-
dustry Outlook 2021, secara
makro, terdapat perubahan
karakteristik landscape indus-
tri yaitu hygiene, low touch,
less crowd, dan low mobility.
Sehingga perusahaan-peru-
sahaan yang bisa beradaptasi
terhadap perubahan inilah
yang sukses di era pandemi.

Sejalan dengan perubahan
tersebut, prioritas masyarakat
di era pandemi juga bergeser
kepada kebutuhan dasar yaitu
safety, security, dan physiologi-
cal needs. Kondisi ketidak-
pastian membuat masyarakat
semakin sadar pentingnya me-
miliki perencanaan keuangan,
terutama menyiapkan dana
darurat dan asuransi.

Menurut studi yang sama,
dari 629 responden, 78,7%
menganggap ancaman terha-
dap kesehatan dari pandemi
ini membuat mereka semakin
sadar pentingnya memiliki
asuransi jiwa dan kesehatan.

Windawati Tjahjadi

Digitalisasi yang telah men-
jadi fokus utama perusahaan
sejak awal berdiri membawa
bisnis asuransi digital Astra
Life bertumbuh pesat.

“Astra Life mengalami
pertumbuhan bisnis asur-
ansi digital hingga 500%, ber-
dasarkan data penjualan pada
Februari 2021 dibandingkan
periode yang sama tahun
lalu. Hal ini menunjukkan
komitmen penuh Astra Life
untuk selalu hadir di tengah
masyarakat Indonesia dan
mendominasi pasar asuransi
digital di Indonesia,” jelas
Presiden Direktur Astra Life
Windawati Tjahjadi, Selasa
4/5).

Dengan dilakukannya
pembatasan sosial berskala
besar, maka seluruh kegiatan

masyarakat dipaksa untuk
dilakukan secara online. Tak
heran jika kemudian adopsi
digital mengalami perce-
patan pertumbuhan atau
hyper growth dan transformasi
digital di seluruh industri
menjadi prioritas pelaku bis-
nis untuk bisa beradaptasi
dan tetap kompetitif di masa
pandemi.

Sejak didirikan pada 2014
Astra Life telah fokus pada
pengembangan infrastruktur
berbasis digital yang diyakini
akan menjadi katalis pertum-
buhan asuransi jiwa, dengan
memberikan akses dan ke-
mudahan kepada masyarakat
Indonesia untuk mendapat-
kan proteksi.

“Berlandaskan pada visi
kami untuk hadir di setiap
rumah orang Indonesia, As-
tra Life in every home, Astra
Life terus memperkuat in-
frastruktur, produk dan jalur
distribusi berbasis digital
dengan membawa pengalam-
an berasuransi digital end to
end. Serta dilengkapi dengan
produk yang fleksibel, proses
pembelian online tanpa tatap
muka, polis elektronik, dan
klaim online. Bayangkan
dalam waktu kurang dari
lima menit nasabah sudah
langsung terproteksi,” terang
Windawati. (nid)
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| GABUNG KE AAJI |

IFG Life

Perkuat Industri Asuransi Jiwa

Bisnis, JAKARTA — Masuk-
nya PT Asuransi Jiwa IFG
atau IFG Life dalam kelom-
pok anggota Asosiasi Asuransi
Jiwa Indonesia diharapkan
mampu membangun citra
profesionalisme di industri
asuransi jiwa.

iDirektur Utama IFG Life
Andy Samuel mengatakan
bahwa masuknya IFG Life
sebagai anggota Asosiasi
Asuransi Jiwa Indonesia
(AAJI) merupakan momen-
tum penting bagi anak usaha
Indonesia Financial Group
(IFG) itu untuk memperoleh
aspirasi guna menumbuhkan
di industri asurahsi jiwa di
Tanah Air.

“Dengan masuknya IFG
Life menjadi anggota AAJI,
diharapkan bisa ikut meme-
lihara dan memupuk Kkerja
sama yang saling memberikan

3

manfaat dalam pengembang-

an usaha asuransi jiwa di.

Indonesia,” ujar Andy pada
Selasa (4/5).

Dia menuturkan AAJI
merupakan organisasi yang
memiliki sarana untuk berko-
munikasi para pelaku asuran-
si jiwa dan reasuransi. AAJI
pun menjadi mitra pemerintah
dalam hal pembinaan dan
pengawasan kegiatan usaha
asuransi jiwa dan reasuransi.

Sekretaris Perusahaan IFG
Oktarina D. Sistha menyam-
paikan bahwa resminya IFG
Life menjadi anggota AAJI
juga menjadi momentum un-
tuk memperoleh pengetahuan
dalam pengembangan bisnis
model perusahaan. Saat ini,
perseroan telah menyiapkan
model bisnis yang berorientasi
kepada proteksi.

“Sebagai anggota AAJI tentu-

nya kami akan mendapatkan
masukan atas model bisnis
perusahaan. Di mana, IFG
Life akan kembali kepada
marwah asuransi, yang mem-
berikan perlindungan kepada
pemegang polis baik asuransi
jiwa maupun kesehatan,” ujar
Sistha. ‘

Ketua Dewan Pengurus AAJI
Budi Tampubolon menyambut
baik terdaftarnya IFG Life se-
bagai anggota baru di AAJL
Budi berharap keberadaan IFG
Life dapat memberi warna
baru di dalam industri asu-
ransi jiwa.

“Kami juga berharap ke-
hadiran IFG Life juga dapat
memberi Kontribusi terha-
dap peningkatan literasi
keuangan, khususnya me-
ngenai jiwa, kesehatan, dan
pengelolaan dana pensiun,”
ujar Budi. wibi p. Pratama)
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Ekonomi

Bisnis asuransi jiwa meningkat pada
kuartal I, ini pendorongnya

Rabu, 05 N

Reporter: Ferrik:

Faktor kedua, kemungkinan daya beli masyarakat membaik sehingga
penjualan asuransi ikut terangkat. Alhasil. industri asuransi jiwa
mengantongi premi lebih besar seiring peningkatan bisnis proteksi

Dengan kenaikan itu, AAJI memperkirakan premi asuransi bisa tumbuh
dobel digital hingga akhir 2021. Karena didorong program pemulihan
ekonomi nasional (PEN), program vaksinasi Covid-19, pemanfaatan
teknologi pada proses bisnis maupun pemasaran selama pandemi

Selain itu, kesadaran masyarakat akan perlindungan diri juga kian
meningkat selama pandemi. Ditambah lagi. asosiasi gencar melakukan
edukasi untuk meningkatkan inklusi keuangan di masyarakat.

*Namun itu semua dengan catatan jika situasi di Indonesia aman dan Covid
terkendali. Kami berkeyakinan bisnis asuransi bisa makin lebih bagus
daripada 2020." terang Togar.

Sementara itu, BRI Life juga mencatatkan pertumbuhan premi 13,88% yoy
menjadi Rp 1.64 triliun pada triwulan | 2021. Perusahaan asuransi jiwa ini
menargetkan premi premi Rp 5,57 triliun tahun ini

"Kami yakini target penjualan 2021 akan dapat dicapai melalui kerja keras

KONTAN.CO.ID - JAKARTA. Setelah tertekan dihantam pandemi, bisnis
asuransi jiwa mulai membaik. Pada tiga bulan pertama 2021. industri
asuransi jiwa berhasil mencatatkan pertumbuhan signifikan dari bulan -
bulan sebelumnya.

semua bagian dan dukungan dari semua pihak, sehingga target tersebut
dapat dicapai pada bulan September 2021 mendatang dan akan
melampauinya hingga akhir tahun 2021," kata Direktur Pemasaran dan
Bisnis Syariah BRI Life Anik Hidayati.

Otoritas Jasa Keuangan (OJK), mencatat premi industri asuransi jiwa naik
hingga 24.77% yoy menjadi Rp 50,86 triliun per Maret 2021. Sedangkan
premi tahun sebelumnya lebih rendah yaitu Rp 40.76 triliun.

Perusahaan berambisi menjadi lima besar perusahaan asuransi
berdasarkan market share pendapatan premi bruto (GWP) tahun ini dengan
mengoptimalisasikan kanal-kanal pemasaran. Kemudian pengembangan
Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI) memperkirakan ada beberapa produk yang kompetitif serta mengembangkan kualitas layanan secara
faktor yang turut mendorong pertumbuhan industri. Pertama. pembelian prima

asuransi mulai bergairah pada awal tahun sejak dipasarkan tahun lalu.
Tahun lalu, perusahaan belum mencapai target secara keseluruhan karena

"Penjualan asuransi butuh waktu. Ketika agen menawarkan asuransi tahun ada kanal bisnis AJK (Asuransi Jiwa Kredit) terkena dampak pandemi.
lalu belum tentu langsung mau. Jadi pendekatan tahun lalu baru terealisasi Namun berkat kerja keras bersama. pencapaian tersebut bisa ditutup
di awal 2021, kata Togar. Selasa (4/5) melalui peningkatan bisnis bancassurance.
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Inovasi Bisnis Asuransi Digital Astra Life Tumbuh
Hingga 500 Persen

21 & Meda Asuranst O Comemon .

Media Asuransi - Pandemi global coronavirus disease 2019 atau lebih dikenal dengan Covid-19 memaksa
berbagal industri untuk menelurkan beragam inovasi untuk mendongkrak kinerjarya. Salah satunya adalan
Industri A Di tengah keterbatasan, Astrz Life berinovasi untuk memberikan pelayanan secara digital.
Alhasil. fokus Astra Life pada bisnis asuransi digital sejak awal pandemi mampu mendongkrak pertumbuhan
hingga 500 persen.

Presiden Direkwur Astra Life, Windawat Tjahjadin, mengatakan bahwa pandemi menjadi katalis bagi
masyarakat dan industri untuk beralin ke digital. Terlebih, dengan dilakukannya pembatasan sosial
berskala besar, maka seluruh kegiatan masyarakat ‘dipaksa’ untuk beralih pada digital online. Tak heran
kemudian adopsi digital mengalami percepatan pertumbuhan atau fyoer growth dan transformasi digital di
seluruh industi menjadi prioritas pelaku bisnis untuk bisa beradaptasi dan tetap kompetitf di masa pandemi

“Digitalisasi yang menghadirkan proteksi untuk berbagai kalangan masyarakat dengan mudah dan cepat
merupakan bentuk komitmen Astra Life dalam melayani masyarakat dan meningkatkan literasi keuangan,
terutama di era pandemi di saat proteksi menjadi kebutuhan dasar bagi masyarakat agar dapat menjalani
hidup dengan tenang, mencintai hidup, dan fokus meraih cita-citanya,” kata Windawati dalam Alif Ba Ta "Astra

Life Dalam Berkah dan Cinta” secara virtual Selasa 4 Mei 2021

Mengutip hasil lembaga riset inverture.id “Insurance-Industry Outiook 2021", secara makro, terdapat
perubahan karakeeristik landskap industr yaitu Hyziene, Low Touch, Less Crowd, dzn Low Mobifity. Sehingga
perusahaan-perusanzaan yang dapat beradapias ternadap perubahan inilah yang sukses di 2ra pandemi

Tengok =aja, dani 623 responden. 78,7 persen mengangeap ancaman terhadzap kesehatan gar pandemi ini

membuat mereka semakin s3dar pentingnya memi’! wa dan kesehatan

“Sejalan dengan perubanan tersebut prioritas masyarakat di era pandemi juga bergeser kepada kebutuhan
dasar yaitu Safety, Security, dan Physiological Needs. Kondisi ketida an membuat masyarakat semakin
sadar pentingnya memilixi perencanaan keuangan, terutama menyiapkan dana darurat dan asuran

Menurut Windawati, Astra Life juga menangkap hal tersebut dengan menjadikan keterbatasan yang ada
sebagai opportunity dengan mengembangkan inovasi i digital. Hal ini dapat memberi kemudahan
kepada masyarakat untuk dapat mengakses informasi produk dan layanan lainnya dengan mudah dan efektif
Diibaratkan keputusan membeli produk asuransi 2da di ujung jari semua orang.

Masyarakat akan dengan mudah ‘derselancar’ dengan ponselnya untuk mendapat informasi produk-produk
layanan g Astra Life hanya dengan ujung telunjuk saja. Begitu mudahnya layanan 3 i digital
Astra Life seperti berbelanja online. "Hal inilah yang menjadikan asuransi Digital Astra Life mampu mencapai
lonjakan yang sangat signfikan,” jelasnya.

Windawat mengaku, digitalizasi yang telah menjadi fokus utamz perusahaan sejzk awal berdiri, membawa
bisnis : digital Astra Life bertumbuh pesat. Astra Life mengalami pertumbuhan bisnis 2
hingga 500 persen, berdasarkan data penjualan pada bulan Februari 2021 dibandingkan periode yang sama
tahun laku.

Menurutnya, hal ini menunjukan komitmen penuh Astra Life untuk selalu hadir di tengah masyarakat
Indnnasia ran mendaminaci nacar asiranc disital di Indnnesia Seialk didifkan nada tahon 9014 Acrra | o

Dengan memilii infrastruktur berbasis digital, lanjut Windawati. Astra Life telah meluncurkan berbagai jalur
distribusi dan layanan berbasis digital yang saat ini menjadi pilihan favorit masyarakat Indonesia, diantaranya:
1. lovefife.co.id, e-commerce Astra Life yang memberikan pengalaman pembefian produk asuransi jiwa

layaknya belanja online. Perpaduan antara kemudahan bertransaksi dan an produk lengkap mulai dari
kesehatan menghasilkan pertumbuhan penjualan yang

sangat pesat.

2. E-Bancassurance bersama PermataBank, penjualan produk asul jwwa dan kesehatan di aplikas,
Permata Mobie X. Terdapat 5 produk unggulan hadir untuk memberikan solusi perlindungan yang teriangkau

dan lengkap.

3. Traveloka, berkolaborasi menghadirkan produk asuran va dan kesehatan di aplikasi Traveloka untuk

menjangkau masyarakat Indonzsia lebih luss.

4. AstraPay, Garda Oto dan Moxa. apiikasi pembayaran, 3suransi umum, dan pembiayaan milik Grup Astra
nsi umum, dan

yang menghadirkan perlindungan jiwa bersamaan dengan fasilitas pembayaran,
pembiayaan.

5. Berbagai mitra bisnis digital lainnya seperti Qoala, Pasar Pofis, Fuse, Futuready, Pluang, Doogether dan
lain sebagainya

6. Apiikasi Buddies untuk layanan portal nasabah individu dan kumpulan dimana nasabah dapat
mengakses polis, &-Card dan e-Claim.

7. Lzyanan customer service melalui WhatsApp untuk kenyamanan nasaban.
8. Layanan teleconsultation dengan HaloDoc untuk naszbah kumpulan

9. Layanan Unitlink Digital melalui teknologi video call, Astra Life menjadi salah satu perusahazn &
yang mendapatkan =in Otoritas Jasa Keuangan (OfK) untuk melakukan digitalisasi proses pemasaran produk
unitlink.

“Begitu mudah dan lengkapnya Astra Life memberikan informasi kepada masyarakat, menjadikan Astra Life
sebagai pilihan utama masyarakat untuk membeli berbagai produk iayanan asuransi Astra Life. Hal ini pula
yang menjadikan tagline perusahaan “Layanan Digital Asta Life untuk kemudahan Anda”. Don't Worry
#iCotYourBack ™ pungkas Windawat. One
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